
Université de Sousse

ISFFS

EMPLOI DU TEMPS S2

Année Universitaire: 2021/2022

Séance/ Jour Lundi Mardi Mercredi Jeudi Vendredi Samedi
Méthodologie d’élaboration d’un 

rapport de stage

RZEM Haifa

Salle 10

Anglais 4 Gestion de la Production Entrepreneuriat 2

TARRACH Sameh SNOUSSI Abdelmonem JEMMALI Aida

Salle 7 Amphi II Salle 10

Choix d'investissement TD : Diagnostic Financier Choix d'investissement Gestion de la Production

MRABET Nihed DAOUED Imen MRABET Nihed SNOUSSI Abdelmonem

Amphi I Salle 16 Salle A Amphi II

Fondamentaux de la GRH TD : Fondamentaux de la GRH Diagnostic Financier Techniques de vente et Négociation

ZAMIT Imen ZAMIT Imen HADFI Bilel MIZOURI Hadhami

Amphi I Salle 18 Amphi I Amphi II

Fondamentaux de la GRH
TD : Techniques de vente et 

Négociation
Diagnostic Financier TD : Gestion de la Production Techniques de vente et Négociation

ZAMIT Imen LAABIDI Rim HADFI Bilel KAHLA Hedi MIZOURI Hadhami

Amphi I Salle 1 Amphi I Périodiques Amphi II

16h40-

18h10

2ème Année L.Sc.G Groupe 1 

08h15-

09h45

09h50-

11h20

11h25-

12h55

13h30-

15h00

15h05-

16h35
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Anglais 4 Entrepreneuriat 2

TARRACH Sameh JEMMALI Aida

Salle 7 Salle 10

TD : Fondamentaux de la GRH

ZAMIT Imen

Salle 18

Choix d'investissement
Méthodologie d’élaboration d’un 

rapport de stage
Choix d'investissement TD : Diagnostic Financier Gestion de la Production

MRABET Nihed RZEM Haifa MRABET Nihed DAOUED Imen SNOUSSI Abdelmonem

Amphi I Salle 10 Salle A Périodiques Amphi II

Fondamentaux de la GRH Diagnostic Financier
TD : Techniques de vente et 

Négociation
Techniques de vente et Négociation

ZAMIT Imen HADFI Bilel LAABIDI Rim MIZOURI Hadhami

Amphi I Amphi I Salle 16 Amphi II

Fondamentaux de la GRH TD : Gestion de la Production Diagnostic Financier Techniques de vente et Négociation

ZAMIT Imen KAHLA Hedi HADFI Bilel MIZOURI Hadhami

Amphi I Salle 8 Amphi I Amphi II

15h05-

16h35

16h40-

18h10

2ème Année L.Sc.G Groupe 2 

08h15-

09h45

09h50-

11h20

11h25-

12h55

13h30-

15h00
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TD : Fondamentaux de la GRH Anglais 4

ZAMIT Imen TARRACH Sameh

Salle 18 Salle 7

Méthodologie d’élaboration d’un 

rapport de stage
Gestion de la Production

RZEM Haifa SNOUSSI Abdelmonem

Salle 10 Amphi II

Choix d'investissement Choix d'investissement Entrepreneuriat 2 Gestion de la Production

MRABET Nihed MRABET Nihed JEMMALI Aida SNOUSSI Abdelmonem

Amphi I Salle A Salle 10 Amphi II

Fondamentaux de la GRH TD : Gestion de la Production Diagnostic Financier TD : Diagnostic Financier Techniques de vente et Négociation

ZAMIT Imen KAHLA Hedi HADFI Bilel DAOUED Imen MIZOURI Hadhami

Amphi I Salle 12 Amphi I Salle 6 Amphi II

Fondamentaux de la GRH Diagnostic Financier
TD : Techniques de vente et 

Négociation
Techniques de vente et Négociation

ZAMIT Imen HADFI Bilel LAABIDI Rim MIZOURI Hadhami

Amphi I Amphi I Salle 16 Amphi II

13h30-

15h00

15h05-

16h35

16h40-

18h10

2ème Année L.Sc.G Groupe 3

08h15-

09h45

09h50-

11h20

11h25-

12h55



Université de Sousse

ISFFS

EMPLOI DU TEMPS S2

Année Universitaire: 2021/2022

Séance/ Jour Lundi Mardi Mercredi Jeudi Vendredi Samedi
Méthodologie d’élaboration d’un 

rapport de stage

RZEM Haifa

Salle 10

Entrepreneuriat 2 Gestion de la Production

JEMMALI Aida SNOUSSI Abdelmonem

Salle 10 Amphi II

Choix d'investissement TD : Fondamentaux de la GRH Choix d'investissement Anglais 4 Gestion de la Production

MRABET Nihed ZAMIT Imen MRABET Nihed TARRACH Sameh SNOUSSI Abdelmonem

Amphi I Salle 18 Salle A Salle 7 Amphi II

Fondamentaux de la GRH
TD : Techniques de vente et 

Négociation
Diagnostic Financier TD : Gestion de la Production Techniques de vente et Négociation

ZAMIT Imen LAABIDI Rim HADFI Bilel KAHLA Hedi MIZOURI Hadhami

Amphi I Salle 1 Amphi I Périodiques Amphi II

Fondamentaux de la GRH TD : Diagnostic Financier Diagnostic Financier Techniques de vente et Négociation

ZAMIT Imen DAOUED Imen HADFI Bilel MIZOURI Hadhami

Amphi I Salle 19 Amphi I Amphi II

11h25-

12h55

13h30-

15h00

15h05-

16h35

16h40-

18h10

2ème Année L.Sc.G Groupe 4 

08h15-

09h45

09h50-

11h20
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Entrepreneuriat 2

JEMMALI Aida

Salle 10

Méthodologie d’élaboration d’un 

rapport de stage
Anglais 4 Gestion de la Production

RZEM Haifa BOUSAHA Rihab SNOUSSI Abdelmonem

Salle 10 Salle 18 Amphi II

Choix d'investissement
TD : Techniques de vente et 

Négociation
Choix d'investissement TD : Gestion de la Production Gestion de la Production

MRABET Nihed LAABIDI Rim MRABET Nihed KAHLA Hedi SNOUSSI Abdelmonem

Amphi I Salle 1 Salle A Salle A Amphi II

Fondamentaux de la GRH TD : Diagnostic Financier Diagnostic Financier Techniques de vente et Négociation

ZAMIT Imen DAOUED Imen HADFI Bilel MIZOURI Hadhami

Amphi I Salle 19 Amphi I Amphi II

Fondamentaux de la GRH TD : Fondamentaux de la GRH Diagnostic Financier Techniques de vente et Négociation

ZAMIT Imen ZAMIT Imen HADFI Bilel MIZOURI Hadhami

Amphi I Salle 18 Amphi I Amphi II

09h50-

11h20

11h25-

12h55

13h30-

15h00

15h05-

16h35

16h40-

18h10

2ème Année L.Sc.G Groupe 5 

08h15-

09h45


